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e-directory : I’annuaire

thématique sur mesure

= Vos besoins :

Création d’'un guide de partenaires

Mise en valeur de revendeurs / partenaires agréés
Créer une communauté autour de votre offre
Promouvoir vos partenaires et leurs compétences
et/ou produits

Collecter facilement de nouvelles informations
Mettre en place un « Partner Locator »
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< Notre solution : e-directory

Le compuBase e-directory est la marque blanche du
moteur de recherche de compuBase qui inclut un ensemble
de fonctions s’intégrant dans votre site web. Il permet
aussi bien de créer un annuaire de vos revendeurs que
d’accéder immédiatement aux entreprises IT ayant des
compétences marché/sectorielles ou techniques
particulieres.

L’'objectif de I'e-directory est de vous fournir un service
d’annuaire thématique clés en main avec des possibilités de
recherches et de sélections simples et opérationnelles. Ce
service ASP est hébergé sur nos serveurs, vous étes ainsi
certain de sa pertinence, de sa fréquence de mise a jour,
de sa disponibilité, et de son évolutivité.

= Les bénéfices :

Base d’information déja constituée

Des profils complets de sociétés ultra ciblées
Mutualisation du contenu

Eviter les problémes de maintenance de vos annuaires
Moteur de recherche puissant et rapide

Intégration rapide et paramétrée

Créer un écosystéme pour votre société afin de
promouvoir vos partenaires aupres des utilisateurs
finaux

ANA N NN YN

~

(Cas Client:
La Solution CAP Microsoft mise en place avec la
technologie e-directory de compuBase.

Microsoft utilise le e-directory de compuBase pour mettre
a disposition de ses clients et partenaires le guide CAP
Microsoft. Celui-ci permet de trouver la solution logicielle
de son choix dans lI'univers Microsoft. Au sein de ce guide,
plus de 3.500 sociétés sont référencées.

Les bénéfices pour Microsoft :

O Mettre en relation les éditeurs et les clients a la
recherche d’un applicatif métier

® ldentifier la communauté des éditeurs actifs sur le
monde Microsoft.

©®Mieux adresser cette communauté pour lui apporter
plus de valeur ajoutée a travers l'activité marketing et

commerciale de Microsoft.
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Caractéristiques

Un annuaire thématique personnalisé,
construit a partir de la base compuBase et
totalement intégré a votre site web.

ison |Intégration directe dans votre site de
facon transparente :

- un moteur de recherche,

- une base de données et des fonctions
dédiées a votre activité dans le domaine
IT

ode |Création d'un lien a partir de votre site
vers notre base sur le web, avec
application d'un filtre personnalisé en
fonction de vos besoins. Le visiteur de
votre site accede a « un compuBase
personnalisé » avec des informations
qualifiées et filtrées en fonction de vos
périmetres et critéres, le tout habillé sous
vos couleurs. Ce service ASP est hébergé
Sur nos serveurs.

-

mote

intég
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A partir de l'utilisation de la base compuBase et des

Les mises a jour et I’évolution des process de la
plateforme Online sont également totalement

Option :

L’'information partagée peut également étre
retrouvée sur votre acces compuBase Online.

~

Services

urs compuBase Online :

Création d’'un annuaire de vos partenaires ou
mise en avant d’'un « écosysteme » :

- Guide Produits

(logiciels / applications / solutions).

- Guide Sociétés

(compétences / marchés / géographique)

L’'usage enrichit toutes les autres plateformes
d’enregistrement compuBase.

Cette plateforme vous permet de détecter de
nouveaux partenaires potentiels.

Vous bénéficiez d’une plateforme d’information
sur vos partenaires a destination des end-users.

Vous pouvez détecter de nouveaux partenaires
potentiels plus facilement grace a la plateforme
d’enregistrement.

Vos partenaires certifiés obtiennent des
avantages supplémentaires pour leur
accréditation (mise en avant graphique,
informations supplémentaires, liens...).

rées.
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Offres complémentaires : Channel Management Services — Channel Benchmarking

compuBase
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